
附件1

各市县联系人回执表

	姓名
	单位
	职务
	电话

	（市级）
	
	
	

	（县级）
	
	
	


附件2
	培训计划安排表

	工作组
	地市
	县市
	总县数
	培训时长（周）
	日期（暂定）

	第一组


	百色
	11
	22
	4
	3月—4月

	
	崇左
	6
	
	2
	4月

	
	防城港
	2
	
	1
	4月

	
	北海
	1
	
	1
	4月

	
	钦州
	2
	
	1
	5月—6月

	第二组


	玉林
	5
	24
	2
	3月

	
	梧州
	4
	
	2
	3月

	
	贺州
	3
	
	2
	4月

	
	来宾
	5
	
	2
	4月

	
	贵港
	2
	
	1
	5月—6月

	
	南宁
	5
	
	2
	5月—6月

	第三组
	桂林
	11
	25
	4
	3—4月

	
	柳州
	5
	
	2
	4月

	
	河池
	9
	
	4
	5月—6月


备注：具体日期可由市、县组织场地、人员后确定。

附件3

一亩田公司简介

一亩田成立于2011年，是一家基于移动互联网技术、深耕农产品产地、提升农产品流通效率的农产品B2B互联网公司，致力于“让每一亩田更有价值”。公司为国家级高新技术企业，农业农村部互联网+农产品出村进城首批试点企业、农民手机培训重点合作企业。

一亩田APP是国内最大的农产品B2B电商平台。线上用户数超3800万，覆盖全国344个城市，2800余县，900万种农产品，年交易撮合规模2000亿。其中，有500多万活跃买家，包括：100万批发经销商、200万餐厅、100万超市、100万社区团长组建起庞大的线上销售网络。同时，一亩田建成的线下农产品批发市场体系，覆盖全国65个城市110个一二级批发市场，9123个实力档口，为全国73万个供应商提供代卖服务。

一亩田平台上，广西用户达到158万，在全国排名第8名，供应农产品3600多种，主要有柑桔、芒果、橙子、蜂蜜、鲜辣椒、柚子、生姜、活鸡、西瓜、荔枝等。一亩田每年为广西带来的交易撮合次数超410万次。根据线上交易撮合进行估算，一亩田累计为广西销售农产品达100亿元。2021年一亩田深入到桂林市荔浦县建设标准化产地仓，通过新型冷藏技术，延长砂糖桔保鲜期，提高农户收入。

一亩田参与广东“12221”农产品产销模式创建，助力徐闻菠萝产地价从0.2元涨至2元钱，3年翻10倍。2019年帮助延安洛川苹果品牌创建，经过1年合作，每斤苹果多卖1块钱。先后帮助各地解决农产品滞销事件100多起，2020年发起新冠疫情抗疫保供专项活动成效显著，收到商务部感谢信。

附件4

灯塔计划简介

2021年6月一亩田启动农村电商发展“灯塔计划”，走进每一个未被互联网电商覆盖的角落，手把手的帮助每一位新农人培养线上卖货的能力。用一亩田所搭建的线上汇聚3000万采购商的APP平台、线下汇聚数十个批发市场的渠道资源，以线上线下的立体网络为渠道、以产销行情大数据为指引，为全国新农人提供卖货服务。目前，在全国16个省60个县市，开展线下面对面培训160余场，和超过10000名新农人面对面分享农产品线上卖货技巧，并与宁夏、山西、吉林三个省份达成全面战略合作。（见附图）
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附件5

培训课程内容简介

一、培训课时

1个课时，2.5—3小时。

二、培训形式

讲师授课，面对面交流，手把手指导。要求参训学员需掌握智能手机的基本操作。

三、培训内容

1.什么是电商

农产品电商的分类，农产品电商的本质，农产品电商优势。

2.农产品电商是如何卖货的

农产品销售渠道，传统渠道的制约，农产品电商门槛。

3.手把手教你做农产品电商

如何网上店铺，短视频的拍摄和发布技巧，店铺日常运营技巧。如何把大宗农产品快速全国铺货。

4.农产品品牌建设

5.案例解析

附件6

培训团队简介

彭南峰  一亩田集团副总裁：本科就读于厦门大学外文系，曾在外经贸部（现在的商务部）工作，负责中国企业“走出去”相关管理工作，曾任中国驻国外使馆外交官。2014年进入一亩田担任公共事务负责人，充分发挥一亩田平台优势，与农业互联网相关主管部门和行业组织、专家加强沟通交流，探讨多种形式合作，促进行业发展，助力相关部门信息化建设，推动地方提升农业现代化水平和人才培养，取得积极成效。
杜鹃 一亩田公共事务部总监：十年电商研究经验，对农业电商发展具有非常深刻的认识和理解，多次在国家部委和地方政府举办产销对接和电商培训活动中，为县域领导干部、龙头企业及农业生产经营者做农业电商方面的演讲报告。
胡世民 一亩田公共事务部总监：B2B农产品电商资深讲师。2010年毕业于西北农林科技大学生物技术专业，2013年进入农业领域创业，扎根农业8年，从事农业品牌建设、农产品电商及农业相关政策等领域研究，专注农产品电商新模式探索，曾先后服务农业农村部中国农垦公共品牌、延安苹果、百色芒果、炎陵黄桃等品牌建设和大宗销售对接，2019年主持推动与延安市合作项目，助推当地苹果产品销售和品牌建设，全年实现大宗销售额突破7亿元。
訾占超 一亩田湘西分公司总经理：曾任百色市芒果协会副秘书长、广西百色新农人孵化器有限公司战略顾问、湖南永顺国家现代农业产业园市场营销专家组组长等社会职务。本硕博分别就读于河南农大、华南农大、中国农大，2009年入职农业部（现农业农村部）。2017年辞去公职，开始农产品供应链创业，经手百色乡村振兴公共服务平台、优县良品百县农产品入沪、食草雷猪一二三产融合、永顺农产品品牌提升等项目。擅长特色农产品品牌营销活动策划，农产品供应链建设等领域。

贺  婵 一亩田培训项目经理，资深电商讲师：2015年入职一亩田，负责农业电商培训，对农村电商理论和实操有深入研究。2016年起，作为资深电商讲师，参与农业农村部、商务部组织的农民手机上网应用技能培训，多次被评为农村电商培训优秀讲师。2017—2020年，作为一亩田农业产业链峰会负责人，带领培训团队走进湖北、山东、河北、上海、新疆等十余省，年巡讲近百个区县（市），主讲和参与各类培训数百场，山西万荣县一周巡讲二十余场，累计线下培训新农人十余万人。
周一飞 一亩田资深培训讲师：一亩田资深培训讲师，3年农产品电商培训经验，聚焦社区团购、新零售等新型农业电商研究。曾先后任职美团买菜和橙心优选，负责农产品大宗采购、产品标准体系建设等方面培训，累计培训采购经理人2000余人。
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